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報道発表資料 

2019年 11月 6日 

アステリア株式会社 

当社エバンジェリスト 松浦 真弓 が登壇 

テクノロジーが商談現場を変える！Sales Tech×データがもたらす営業新時代とは？ 

～ 11 月 13 日（水）16:40-「日経 MJ フォーラム」@日本橋 ～ 

アステリア株式会社（旧：インフォテリア株式会社、本社：東京都品川区、代表取締役社長：

平野洋一郎、証券コード：3853、以下 アステリア）は、来る 11月 13日（水）に開催される「日

経 MJフォーラム 営業変革を成功に導く、『営業支援システム』活用法」にて、当社エバンジェリ

ストの松浦真弓がセッションに登壇することをお知らせします。 

近年 SFAや CRM が導入され、営業部門における案件や顧客管理の効率化は進みました。一方

で、商談現場の状況はデータ化が難しく、営業スキルの標準化や提案力の強化が進まない企業も

多いのが実情です。本講演では、テクノロジーを活用し商談現場の情報をいかに正確に、タイム

リーに、そして低負荷で情報を取得していくのかの重要性やそれらがもたらす営業新時代につい

てご紹介いたします。 

■「日経 MJフォーラム 営業変革を成功に導く、『営業支援システム』活用法」概要 

日  時 2019年 11月 13日(水) 13:00－18:00（開場 12:30） 

会  場 
コングレスクエア日本橋 コンベンションホール A・B 

（東京都日本橋 1-3-13 東京建物日本橋ビル 2階） 

詳  細 https://events.nikkei.co.jp/20042/  

■セッション概要 

日  時 2019年 11月 13日(水) 16:40－17:20 

タイトル 
テクノロジーが商談現場を変える！ 

Sales Tech×データがもたらす営業新時代とは？ 

■登壇者紹介 

松浦 真弓／シニアマネージャー兼エバンジェリスト 

アステリア株式会社 ネットサービス本部 マーケティング部 

大学卒業後、株式会社マクニカにフィールドエンジニアとして入社。

その後、ラティス・テクノロジー株式会社にて 3D CAD ソフトの営

業、マーケティング、製品企画を担当。その後、株式会社ウフルに

て、ビジネスコミュニティの立ち上げ、IoTビジネスの支援やソリュ

ーション構築に携わった。2018年 9月よりアステリア株式会社にて、

タブレット向けソフトウェアのマーケティングに従事しつつ、主に

Sales Tech 分野でエバンジェリストとして活動している。 

---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 

 

■「Handbook」について（ Webサイト https://handbook.jp/ ） 

6つのカテゴリでNo.1※を獲得している『Handbook』は、文書や表計算、プレゼンテーション
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https://handbook.jp/
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から画像や音声、動画までのあらゆる電子ファイルをクラウドに保存し、モバイル（タブレッ

ト、スマートフォン）端末で持ち運べ、指先めくりで表示ができるソフトウェアです。一般的な

クラウド･ストレージ･サービスやタブレット端末向けの閲覧アプリケーションと異なり、閲覧者

ごとの配信設定や端末紛失時の情報漏えいを防ぐ機能、ネットワーク接続できない場所でもファ

イルを予めダウンロードしておく機能など、モバイル端末をビジネス活用する上で必要な機能が

搭載されているのが特長です。対立しやすい情報セキュリティの確保と操作性の高さを丁寧なイ

ンターフェース設計で両立している点が高く評価され、『2015 年度 グッドデザイン賞』を受賞し

ています。 

 
※：6つのカテゴリ 

①セールス・イネーブルメントツール市場：累計導入社数ランキング（初期出荷から 2018年 9月末までの累計導入社数）、 

②年商 10億～100億未満（2017年度） 

出典：ITR「ITR Market View SFA／統合型マーケティング支援市場 2019」 

③モバイルコンテンツ管理市場：累計ユーザー数ランキング（初期出荷から 2018年 5月末までの累計ユーザー数） 

④年商 10億～100億未満/ベンダー別売上金額シェア（2017年度） 

出典：ITR「ITR Market View：ユニファイド・エンドポイント管理市場 2018」  

⑤SaaS・ASP型 MCM出荷 ID数 

⑥ユーザー規模別（3000人未満）MCM・ベンダー売上高（SaaS） 

出典：ミック経済研究所「コラボレーション/モバイル管理 パッケージソフトの市場展望」（2018年度版） 

 

■「アステリア株式会社」について（ Webサイト https://www.asteria.com/ ） 

アステリア株式会社（2018年 10月にインフォテリアから社名変更）は、企業内の多種多様なコ

ンピューターやデバイスの間を接続するソフトウェアやサービスを開発・販売しています。主力

製品の ASTERIA Warp は、異なるコンピューターシステムのデータをプログラミングなしで連携

できるソフトウェアで、大企業、中堅企業を中心に 7,977 社（2019 年 6 月末現在）の企業に導入

されています。また、Handbookは、営業資料や商品カタログ、会議資料などあらゆる電子ファイ

ルをスマートフォンやタブレットで持ち運べるサービスのスタンダードとして、1,527 件（2019

年 6月末現在）の企業や公共機関で採用されています。 

 

＜プレスリリース 掲載 URL＞ 

https://www.asteria.com/jp/news/press/2019/11/06_01.php 
 

 

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------ 

 

【プレスリリースに関するお問い合わせ先（報道機関窓口）】 

アステリア株式会社 広報・IR室：長沼史宏 

TEL:03-5718-1297 ／ FAX:03-5718-1261 ／ E-mail: press@asteria.com 

 

【製品に関するお問い合わせ先】 

アステリア株式会社 ネットサービス本部 

TEL:03-5718-1250 ／ FAX:03-5718-1261 ／ E-mail: handbook@asteria.com 

 

アステリア、Asteria、Handbook はアステリア株式会社の登録商標です。 

本文中の商品名は、各社の商標または登録商標です。 
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